VIERNES 23 DE JULIO 202I

EL CORREO GALLEGO

SANTIAGO 27

Importante impulso economico para o
descubrimento temperan de farmacos

Xunta e Universidade asinan un convenio co obxectiyo de financiar aampliacion
daplataforma Innopharma, liderada polos doctores Angel Carracedo e Mabel Loza

REDACCION
Santiago

O Consello da Xunta acordou,
na stia reunioén de onte, asi-
nar un convenio de colabora-
ci6n coa Universidade de San-
tiago de Compostela (USC)
para financiar con cinco mi-
l16ns de euros a actualizacién
e ampliacién da plataforma
Innopharma, especializada
no descubrimento temperan
de farmacos. Deste xeito, o
Goberno galego avanza no
seu obxectivo de converter
Galicia nun polo de innova-
cién aberto neste Ambito.
Esta colaboracién permiti-
ra a Innopharma actualizar
e ampliar as stias infraestru-
turas para continuar co seu
obxectivo de contribuir a que
novas entidades cheguen aos
pacientes, ofrecéndolles aos
grupos de investigacion bio-
meédica do sistema universi-
tario de Galicia e dos institu-
tos de investigacion sanitaria
0 seu apoio na xeracién de
produtos e servizos orienta-
dos 4 satide e 4 seguridade
dos compostos quimicos.
Os5milléns de euros-finan-
ciados con fondos Feder den-
tro do marco do React-UE-
destinaranse 4 adquisicién e
actualizacién de equipamento

A plataforma Innopharma, nacida en 2012, esta liderada polos grupos de Medicina Xené-
mica e Biofarma da USC a través dos doutores Angel Carracedo e Mabel Loza. Foro: ECG

cientifico-técnico paraaumen-
tar as stias prestacions e mello-
rar as stias capacidades tecno-
l6xicas con metodoloxias e tec-
noloxias automatizadas com-
patibles co tratamento a través
de big data, contratacion de
persoal para a posta en mar-
cha e o manexo da tecnoloxia,
asi como para o acondiciona-
mento das instalacions.

Con este convenio agarda-
se atraer empresas tractoras,
asi como o talento, xerando
emprego cualificado. Ade-
mais, preténdese aumentar

acapacidade dosistemade

I+D+i galego para o descubri-
mento temperan e o desen-
volvemento de farmacos en
Galicia, potenciar a posicién
no eido da dixitalizaciéon e o
big data de Innopharma e di-
namizar as colaboracions co
sector empresarial melloran-
do a stia competitividade.

A plataforma Innopharma,
nacidaen 2012 eliderada polos
grupos de Medicina Xen6mica
eBiofarmada USCatravésdos
doutores Angel Carracedo e
Mabel Loza, respectivamente,
supuxo unhaoportunidade pa-
ra a creacion dun polo de va-

lorizacién da ciencia aplicada
en descubrimento de farma-
cos en Espania.

Grazas a esta iniciativa, Ga-
licia aparece nos mapas glo-
bais de innovacién farmacéu-
tica. De feito, estd acreditada
pola Comision Europea como
unha das oito plataformas de
altas capacidades do Euro-
pean Research Infraestrutu-
res Consortium.

Ademais, a través de In-
nopharma, asinaronse acor-
dos con 25 centros de investi-
gacion, investigadores princi-
pais e oficinas de transferen-

cia de tecnoloxia, e creouse
unha rede de descubrimento
de farmacos espanola.

Estainiciativa, que preten-
de cubrir o oco existente en-
tre a investigacién basica en
Novos mecanismos terapéuti-
cos e a stia aplicacion indus-
trial, compleméntase co tra-
ballo da Fundacién Kaertor
para potenciar o sector far-
macéutico en Galicia.

Con este novo apoio, a Xun-
ta mantén o seu compromiso
co impulso da biotecnoloxia,
unha das prioridades da Es-
tratexia de especializacion in-
telixente (RIS3) de Galicia que
traballa por que a Comunida-
de sexalider nosur de Europa
no eido da innovacién para a
mellora da calidade de vida.

Tamén supén un avance
na constitucién dun polo de
innovacién no campo biotec-
noléxico, sumandose a medi-
das como a Estratexia de con-
solidacion da biotecnoloxia
2021-2025,a0 Hub de innova-
cién dixital DataLife, ao cen-
tro de fabricacion avanzada
Sionlla Biotech, 4 incubado-
ra Bioincubatech, asi como as
unidades mixtas de investiga-
cién —tanto de oncoloxia co-
mo de descubrimento tempe-
ran de firmacos-e 4 Business
Factory Medicines.

Decoracion
especial en 37
tramos de la
Ruta Jacobea

Santiago.LaXunta de Galicia
ha puesto en marcha el pro-
yecto Xacobeo Benvida, que
nace con el doble objetivo de
darle la bienvenida a los pere-
grinos asi como para animar
y sensibilizar a las poblacio-
nes de los pueblos y ciudades
gallegas de las Rutas Jaco-
beas de su pertenencia a los
Caminos de Santiago.

Ladirectorade Turismode
Galicia, Nava Castro, partici-
pé ayer en la presentacion de
esta iniciativa en Betanzos,
donde estuvo acompanada
dela alcaldesa, Maria Barral;
del presidente de la Asocia-
ci6én de Concellos do Camifio
Inglés, Manuel Miras; y de re-
presentantes del tejido aso-
ciativorelacionado con el Ca-
mino Inglés.

En concreto, Xacobeo Ben-
vida es un proyecto en el que
se engalanan tramos de los
Caminos de Santiago a su pa-
so por 37 casos histéricos de
las cuatro provincias. En to-
tal, algo méas de 200 bandero-
las decoradas con motivos ja-
cobeos con los que se quiere
implicar alos vecinos en la ce-
lebracién de este Afio Santo.

Estadecoracién, conlaque
se busca hacer mas visible la
celebracién del Afio Santo 'y
delXacobeo en todo el territo-
rio gallego, permanecera col-
gada hasta el préximo 30 de
octubre para recordar el im-
portante vinculo de estos mu-
nicipios con las distintas Ru-
tas Jacobeas. ECG

Invitaciones a clientes. Son deducibles?

{TRIBUNA}

José Luis Valcarce
Rodriguez

Abogado de Roson
Abogados y de Rnosco

SE HA MONTADO un gran revue-
lo por una sentencia del Tribunal
Supremo que “supuestamente”
permite que los auténomos pue-
dan deducirse las comidas de tra-
bajo con clientes. Pero realmente
esto no es exactamente asi.

La sentencia en cuestién es la
458/2021 de la Sala de lo Conten-
cioso-Administrativo del Tribunal
Supremo, y aunque no hace una
referencia alguna a los auténomos

ni a las comidas con clientes, si re-
sulta de interés porque fija doctri-
na en relacion a las atenciones con
clientes y proveedores y demas
conceptos que, aunque calificables
como donativos y liberalidades re-
sultarian deducibles.

ESTA DEDUCIBILIDAD, sin em-
bargo, ha sido habitualmente de-
negada por la Agencia Tributaria
que ha venido considerando que
un gasto solamente es deducible
si esta relacionado directa e in-
mediatamente con un ingreso
empresarial determinado. Es de-
cir, para el Fisco que el gasto sea
deducible depende de que el ad-
ministrado pruebe que el gasto
se corresponde a un ingreso con-
creto e inmediato, lo que en el ca-
so de atenciones con clientes pre-
senta cierta dificultad. Asi, invi-
tar a comer a un cliente no impli-
ca que con caracter inmediato se
produzca una venta o que au-
mente su volumen de pedidos, ya
que habitualmente lo que se pre-

tende es una fidelizacién a largo
plazo, sin que sea posible correla-
cionar el gasto de una concreta
comida con un ingreso inmedia-
to o concreto.

PARA RESOLVER LA CUESTION
el Tribunal Supremo, parte de la
consideracion de que salvo las co-
rrecciones fiscales que exija la Ley
del Impuesto, el gasto deducible es
el gasto contable, entendido como
aquel que se realiza para mantener
la actividad de la empresay, en
consecuencia, obtener ingresos.
Ahora bien, a diferencia de la posi-
ci6n de la Administracién, el Tribu-
nal Supremo entiende que esta co-
rrelacién entre ingresos y gastos lo
que exige es que el gasto esté co-
rrelacionado con la propia activi-
dad econémica empresarial sin
que se exija que se plasme con ca-
racter inmediato en el resultado
“los ciclos econémicos de las em-
presas no tienen por qué coincidir
con el periodo impositivo del gra-
vamen que nos ocupa”

Partiendo de esa consideracion,
el Tribunal Supremo razona que
si bien los donativos y liberalida-
des tienen un animus donandi
“quedan excluidos de los gastos
no deducibles cuando el donativo
o la liberalidad se realicen para la
obtencion de un mejor resultado
empresarial.”

Y por ello concluye que son de-
ducibles los gastos acreditados y
contabilizados realizados a titulo
gratuito por relaciones publicas
con clientes o proveedores, aten-
ciones al personal de la empresa,
para promocionar las ventas y los
servicios, y todos aquellos que res-
pondan a la misma estructura 'y
estén correlacionados con la acti-
vidad y dirigidos a mejorar el re-
sultado empresarial, a corto o a
largo plazo, siempre que no ten-
gan como destinatarios a socios o
participes.

Ademas, esta doctrina podria
facilitar la consideracién como
deducibles ciertos gastos como in-
vitaciones al palco de equipos de-

portivos, regalos y atenciones a
clientes, realizaciéon de jornadas
Itdicas para promocién del nego-
cio, gastos en vestuario, asistencia
a eventos promocionales, etc. cu-
ya finalidad es captar nuevos
clientes o proveedores o mejorar
los acuerdos ya suscritos.

EN TODO CASO, no hay que olvi-
dar que la finalidad es mejorar el
resultado empresarial (fidelizar
clientes, mejorar acuerdos con
proveedores, incentivar producti-
vidad, promocién de productos),
por lo que estos gastos no pueden
ser destinados a socios ni partici-
pes. Ademas, a la vista de la prac-
tica habitual de la Administracién,
entendemos que sera preciso
acreditar tanto el gasto como esa
vinculacién con la actividad em-
presarial justificando por cual-
quier medio de prueba que se tra-
ta de atenciones con clientes, pro-
veedores o empleados, por lo que
el debate en torno a estos gastos
esta lejos de acabarse.



